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Piet Hein Eak eart
Oriondi mat krukje

LA DONNA
DI DESIGN

DE ITALIAANSE ROSSANA ORLANDI HEEFT
EEN NEUS VOOR DESIGNTALENT. HAAR
ONTDEKKINGEMN KRIJGEN VEEL AANDACHT.

8 slaat geen designevenament over

en heeft een goede newus voor talent;

de Itolionnse Rossano Orlandi (leaf-

tljd geheim). Met hoor enarme modi-

euze witgerande bril, wijde gewaden
en kwieke tred is ze bepoald geen onopval-
lende verschijning.

Elk voorjoor is haar galerie, Spozio Rossana
Oriandi oan de Via Motteo Bandello 14-16, dé
Milonese hotspot die je als designliefhebber
moat hebban bexocht, Tegelijk met de interno-
tionole meubelbeurs Solone del Mobile an de
Designweek in de stod, presenteert lo donna di
design in da Spazio hoor designhoogtepunten.

Doar zitten opvallend vook Nederlondse
antwerpers bij. Orlondi hod ol vroeg in de go-
ten dot Piet Hein Eek en het duo Scholten & Bao-
ijings bijzondere producten maken. Van ont-
wearpar Maarten Baas heefl ze veertig produc-
ten 'in huis’: van de z2wartgeblokerde
maeubelan uit zijn Smoke-serie (2002] tot de
vrolijke Cloy-lompen, -tafels en -stoslen
(2008), die ervitzien alsof ze door kinderhan-
den zijn vervaardigd.

Orlandi gedroogt zich als een impresario;
hoor ‘ontdekkingen’ krijgen veel aondocht in
de medio. Andersom tonen ontwerpers ook
hun dankboarheid, zoals Eek in 2014, Toen
presentearde hij een houten ‘erisiskrukje’
met doorop geprinte afbeeidingen. Op een er-
van is het gezicht van Orlandi te zien, mét
oversized bril. Irene Start
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Schwarm,
instollatie van
twoalf kevers
[5.860 aura)

[

daar een echte verkoopbeurs, detaillisten
zijn vijf minuten binnen om contracten fe
tekenen en willen weer door. Heel anders
dan Milaan, waar alles spic en span moet
zijn en de hele wereld komt om naar je
nieuwe producten te kijken,'

Evck verkoopt het meest aan het buiten-
land. ‘In Nederland zet ik gemiddeld 5 pro-
cent af, 95 procent gaat naar het buitenland.
Eris een groot verschil in attitude. Nederlan-
ders roepen vaak: o mool mool, wat kost het,
nee dankjewel. Buitenlanders roepen: o
moni mooi, wat kost het, doe er maar twes,'

Grillig

Eyck heeft een even grillige als kleurrijke
loopbaan achter de rug. Hij groeide op in
Heerlen, zijn ouders, Jo en Marlies Eyck,
hadden een verfgroothandel. ‘Heerlen was
een vreselijke stad destijds met al die junks,
veel gevaarlijker dan Amsterdam.”

Zijn ouders voedden hem op met onder-
nemingsgeest en wilden graag dat hij ging
studeren omdat ze dat zelf niet hadden ge-
daan. Ze introduceerden hem ook in de we-
reld van de kunst. ‘Mijn ouders verzamel-
den kunst. Dan stond ik als jongetje in de
Amsterdamse galerie van Riekje Swart tus-
sen de minimalistische witte schilderijen
met een zwart streepje erdoor, Tk vond het
gek, maar heb er wel geleerd om niet te snel
te pordelen, lets kan cok leuk gek zijn.’

Na zijn middelbare school koos Eyck
eerst voor een studie bouwkunde in Delft,
maar daar werd hij 'doodongelukkig’ van,
Ik zou hoogstens een middelmatige archi-
tect zijn geworden, Ik vond het leuk, maar
ook niet meer dan dat.” Na twee jaar stapte
Eyck over naar kunstgeschiedenis, met als
specialisatie industrigle vormegevine,

‘[at was in de jaren tachtig nog een klein
interessegebied. Mijn afstudeerproject was

Stenus
Montivagus
(498 aurn)

op de Akademie voor Industriéle Vorm-
geving Eindhoven, de voorloper van de De-
sign Academy. Het wasvoordat Hella Jonge-
rins en Marcel Wanders design op zijn kop
zetten, Ontwerpers gingen werken in loon-
dienst, in de textielindustrie bijvoorbeeld.”
Cua werk was het lastig begin jaren
negentig, zegt Eyck. ‘Ik pakte alles aan, heb
gewerkt als verkoper in de Utrechtse design-
winkel Mobach, Het [taliaanse merk Alessi
was toen hot en ze hadden er mooie horlo-
ges, [k heb er geleerd commer-
cieel te denken, maar wilde din-

Job 1100,
schoteltjevan
porselein
(64 eura}

uit het studentenhuis in Delft, Hij wilde een
lijn opzetten waarhij hedendaagse vormge-
vers bijzondere dingen doen met keramiek.
Ik dacht er even over na en belde hem toen
op: ‘lan, am your man.'

Niet dat zijn vormgevingsvrienden er
veel van begrepen; Dutch Design was in op-
komst en dan zou hij bij een tuttige tegel-
tiesfabriek gaan werken? '‘Ook mijn ouders
vonden dat ik mijn carriére vergooide, Grap-
pleis dat ze precies hetzelfde zeiden toen ik

in 2oo7 bij Makkum vertrok om
mijn eigen designlabel te hegin-

gan veranderen en daar was de I k hfh nemn.

eigenaar niet zo blij mee, Na een X ‘Wat me in Makkum aan-

jaar ben ik vertrokken,' SEi“—rd om sprak, was het ambacht. Alles
Ziin vader had net de vert: Niettesnelte geheurt op een paar vierkante

groothandel verkocht toen Eyck oordelen’ meter: de klei wordt om de hoek

er ging werken, ‘Dat was best
verstandig, ik had hem niet in

mijn nek hijgen, Ik heb daar echt een rondje
door de zaak gemaakt; administratie, voor-
raadbeheer, kleurmakerij, Ik leerde zo met
ledereen omgaan, maar hel was niet mijn
wereld., Ik werd niet gelukkig tussen de pot-
ten vierf."

Omdat vormgeving zijn interesse bleef
houden, bezocht hij interieurbeurzen. ‘In
Kortrijl zag ik een waanzinnig mooie alumi:
nium kast van Maarten Van Severen. Speci-
aal, omdat hij groot was, maar toch rank en
fragiel, [k wist toen zeker dat ik wilde stop-
pen bij de verfindustrie, dat mijn hart bij
vormgeving lag.'

Wat er toen gebeurde, was een reeks
‘Bjne toevalligheden', Zoals Eyck het zelf
noemt, Hij kon aan de slag bij de meubel-
winkel van een vriend, Binnenhuis in Am-
sterdam, in de jaren tachtig een echte de-
signhotspot. Daar werkte hij een paar jaar
toen Jan Tichelaar van Koninklijke Tiche-
laar Makkum langskwam. ‘Ik kende Jan nog

afgegraven en gestort, het vor-

men, glazuren is in de fabriek
zelfen aan het einde van de carrousel heb je
een mooi en integer product. Dat het duur
is, begrijpen mensen die je een rondlelding
geeft door de fabriek meteen; er zit ontzet-
tend veel werk in,'

Eyck leerde bij Makkum goed *hoe het
werkt": ‘'Wie de potentiéle klanten zijn, wat
het goed doet. Maar het ging toch knellen
omdat het materiaal altijd hetzelfde was:
steengoed, aardewerk, porselein. Er is nog
zovesl meer, We hadden het over een sub-
label. Jan zei - terecht ook - we maken 400
jaar keramiek en daar hebben we onze han-
den vol aan. Wij gaan dit niet doen, Tho-
mas, [k zei prima, maar dan ga ik hier weg.'

Zodra ‘het wereldje’ hoorde dat Eyck
voor zichzelf ging beginnen, hing Job
Smeets van Studio Job aan de lijn: "Ik wil je
eerste collectie doen.’ 'Dat was geweldig,
Job was helemaal hot. Hij ontwierp vijf tin-
nen producten, ik hebeen mailtje gestuurd
naar Rossana Orlandi in Milaan. Zij i= een



